GRUPO
) VAV 4

VIDEOCONFERENCIA TECNICAS DE CIERRE DE VENTAS

Area: Sin clasificar
Modalidad: Presencial
Duracion: 2 h

Precio: 28.60€

OBJETIVOS

- Adquirir nuevas herramientas y técnicas de ventas.
- Conseguir ampliar el nimero de ventas.

CONTENIDOS

- Psicologia para la venta

- Automotivacién, manejo de frustracién y abordaje de objeciones.
- La resiliencia en la venta.

- Técnicas de cierre.

- Persuasion y negociacién telefénica

- Comunicacion con clientes complicados: Atencidn de la diversidad e inclusion.

METODOLOGIA

Principios metodolégicos de la accion formativa

Curso Bonificable
Contactar
Recomendar
Matricularme

e Conocer y partir del perfil de entrada de los asistentes en cuanto a nivel de conocimiento y desarrollo profesional.
e Procurar que el objeto de aprendizaje sea coherente, claro y l6gico y aparezca ante los asistentes adecuadamente presentado.
e Motivar a los asistentes para lograr un esfuerzo continuado acorde con el proceso de aprendizaje y su duracion.

Caracteristicas de la accion formativa

Formacién directa entre alumno y profesor.
Formacidn especifica ajustando el Temario a los objetivos a cumplir.
Formacién adaptada incorporando ejemplos practicos y clarificadores.

presentaciones, guiones, documentaciones, libros, etc.

Formacién participativa motivando a los asistentes a que sean agentes principales del desarrollo de la accién.
Formaciéon documentada apoyando siempre las explicaciones del docente del correspondiente material didactico:

5-04-2025

1/1


https://grupoioe.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://grupoioe.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=142265#p_solicitud
https://grupoioe.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=142265&popup=0&url=/catalogo.php?id=142265#p_ficha_curso
https://grupoioe.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=142265

